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EVOSCIENCES optimise le cycle de vie de vos équipements scientifiques !

Depuis sa création il y a prés de 30
ans, la société EVOSCIENCES SA
s’est spécialisée dans le dévelop-
pement de solutions permettant
d’optimiser techniquement et finan-
ciérement le cycle de vie des équipe-
ments scientifiques.

EVOSCIENCES propose ainsi trois
gammes de services indépendantes,
mais complémentaires :

- Offre financiére : louer un équipement
scientifique pour le faire évoluer
faci-lement tout en gardant libre la
trésorerie de I'Entreprise,

- Offre de recommercialisation
revendre un équipement qui ne répond
plus a vos besoins, trouver un équipe-
ment de seconde main,

- Offre “ Price Market Watch ” : comparer
les prix du marché.

De la simple chaine HPLC au dernier
spectrométre RMN, le panel d’équipe-
ments concernés par l'offre EVOS-
CIENCES couvre I'ensemble des maté-
riels de haute technologie dédiés a la
recherche.

Prées de 30 ans d’expérience a
I’échelle internationale

Créé au Canada en 1979, le Groupe
EVOSCIENCES est aujourd’hui tou-
jours présent sur le continent américain
(Canada, Etats-Unis), mais aussi en
Allemagne, au Bénélux, en France, en
Grande-Bretagne et en Suisse.

En Europe, et tout particuliérement en
France, c’est en février 2003
qu’EVOSCIENCES a vu le jour, a l'ini-
tiative de M. KUBACKI et M. Christian
GUILBOT. Sa vocation ? Proposer des
conseils technico-économiques et un
financement évolutif des équipements
de laboratoire, ainsi que la mise a dis-
position d’équipements reconditionnés.
“ LEntreprise a connu un essor trés
rapide, profitant du retrait de la société
CLSG (Comdisco Laboratory and
Scientific Group) de ce marché 7,
souligne M. KUBACKI. “ Nous avons
ainsi intégré a nos effectifs les équipes
CLSG et repris une partie de leur por-
tefeuille clients... En trois ans,
EVOSCIENCES a plus que doublé son
chiffre d’affaires et I'a quadruplé a
I'échelle européenne ! ”

Une mission : permettre aux cher-
cheurs de se concentrer sur leurs
objectifs !

“ Le seul objectif de nos clients est de
trouver, grdce aux meilleurs scienti-
fiques, les meilleurs médicaments, le
plus vite possible tout en maitrisant les
codts de recherche et développement”,
remarque M. Richard DUMONT, PDG
d’EVOSCIENCES. “ Notre mission est
de leur donner les informations, les
moyens et les méthodes afin qu’ils
puissent utiliser les équipements scien-
tifiques qui servent au mieux cet
objectif... ”

Avec I'ambition d’'une réactivité optimale,
EVOSCIENCES SA a donc construit
son organisation sur une structure en
réseau. Ce réseau regroupe des
consultants indépendants, spécialistes
dans leurs domaines d’activité (PhD,
Dr, financiers, Business Developpers)
et de culture internationale.

Une organisation qui offre une dyna-
mique et une efficacité incomparables
pour des colts d’intervention optimisés
et des compétences adaptées a
chaque problématique.

Le Groupe compte 30 personnes a
I'échelle internationale, dont trois colla-
borateurs de formation scientifique,
basés en France, a Carnin (59). A 2
heures de Londres, 1 heure de Paris et
35 minutes de Bruxelles, I'Entreprise
bénéficie d’'une situation au cceur de
'Europe. Elle y dispose de 80 m? de
bureaux et de trois plateaux de 400 m?
pour le stockage des équipements
reconditionnés en attente de livraison.
“ Visant & apporter le maximum de
réactivité a nos clients a des codts trés
bas, nous avons souhaité nous focaliser
sur notre métier de conseil (financier et
scientifique). Nous sous-traitons donc
tfoutes les tdches “ non stratégiques ”
(informatique, comptabilité...) 7,
souligne Ludwig LUBACKI.

Tous les atouts de la location
évolutive et des matériels recommer-
cialisés

Dans un secteur en profonde mutation,
la location évolutive permet de conser-
ver un équipement tant qu'il existe une
logique d’utilisation dans I'Entreprise,
puis de le re-commercialiser via les
services d'un professionnel.

“Il'y a quelques années encore, une
méthode d’amortissement sur 5 voire 7
ans correspondait a la durée de vie
prévisible des équipements au sein de
I’Entreprise. Mais, aujourd’hui, le ryth-
me des évolutions majeures, les
pressions concurrentielles et I'environ-
nement incertain de chaque laboratoire
sont autant de facteurs qui obligent les
entreprises a rechercher des méthodes
de financement plus évolutives 7,
souligne Ludwig LUBACKI.
“ EVOSCIENCES répond a cette pro-
blématique par des outils souples de
location permettant d’aligner le temps
de location sur la durée réelle d’utilisation

de l'équipement plutét que sur une
durée probable d’amortissement | 7

Les capacités de recommercialisation
d’EVOSCIENCES permettent ensuite
de valoriser a tout moment les équipe-
ments a remplacer et de tirer profit des
opportunités de marché. Au-dela de
son portefeuille clients, EVOSCIENCES
a dailleurs développé un véritable
réseau de partenaires (constructeurs,
brokers, autres gestionnaires d’actifs
scientifiques, enchéres...) afin doptimiser
'achat et la revente d’équipements
entrant et sortant de son parc...

Quant aux avantages d’acquérir un
équipement de seconde main, ils sont
eux-aussi non négligeables : optimiser
un budget par I'utilisation d’'une machine
recommercialisée, louer sur une courte
période un équipement de seconde
main en attendant le neuf, ou encore,
valoriser des instruments sous-utilisés,
mais colteux (taxes, maintenance,
stockage, dépréciation...) !

Tous les équipements de laboratoire
sont concernés par I'offre
EVOSCIENCES, depuis le marché
analytique (GC/MS, LC/MS, ICP/MS,
FT-IR, UV Visible, Absorption atomique,
fluorescence, RMN, électrophorése
capillaire...), a la génomique et la pro-
téomique (séquenceur et synthétiseur
d’ADN, séquenceur de protéines, syn-
thétiseur de peptides, lecteur de micro-
plaques, thermocycleurs, cytométrie de
flux...), jusqu’au process et I'automati-
sation (lyophilisateurs, fermenteurs,
autoclaves, réacteurs, station de pipet-
tage robotisée...).

Soulignons que 'ensemble des produits
proposés par EVOSCIENCES sont ins-
tallés, maintenus et garantis par le
constructeur. “ Nous opérons avec les
grands noms du marché scientifique,
choisis par nos clients, mais restons
indépendants des constructeurs afin de
garantir 'objectivité de nos conseils... ”,
précise M. KUBACKI.

Notons par ailleurs que I'équipe
EVOSCIENCES, grace au volume
d’opérations qu’elle traite, a pu établir
des partenariats solides avec des éta-
blissements financiers d’envergure
internationale. Forte de ces collabora-
tions, elle est en mesure de proposer a
ses clients des produits financiers
répondant a la spécificité des équipe-
ments scientifiques de haute technologie
et aux spécificités structurelles de cha-
cun (entreprises de biotechnologies,
groupes pharmaceutiques, instituts de
recherche, hépitaux, établissements
publics...).

Des offres on-line trés interactives

En décembre dernier, EVOSCIENCES
a lancé, pour 'ensemble de ses clients
nord-américains et européens, sa nou-
velle plate-forme d’acces Internet. Pour
les laboratoires-clients, I'offre en ligne
permet linterrogation des informations
relatives aux équipements loués avec
EVOSCIENCES : type d’équipements,
marque, constructeur, modele, date
d’acquisition, durée de location, loyer
mensuel, date de préavis... Pour les
partenaires constructeurs, le site offre
également un accés personnalisé pour
réaliser, entre autres, des cotations en
ligne et la création de programmes
marketing dédiés...

Afin  de tester les services
d’EVOSCIENCES, n’hésitez pas a visiter
le site http://www.evosciences.com et a
remplir le formulaire pour trouver ou
vendre un équipement correspondant a
vos spécialisations...
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Nous vous aidons & accomplir le
travail de pipetage quotidien de

a la Transferpette® electronic a
multicanaux de BRAND.
B Ergonomie testée et certifiée

B Le moteur réduit le risque
de RSI

B Pipettes a 8 et 12 canaux g
de 0,5 pl a 300 pl

B Utilisable avec toutes les
pointes de pipette courantes

B Easy calibration pour un
ajustage simple

Informations sur internet
www.brand.de

maniére plus décontractée — grace

I

Un pipetage en série décontracté!

Transferpette®8/-12

electronic

BRAND

BRAND GMBH + CO KG - Postfach 11 55 - 97861 Wertheim - Allemagne - Tél/Fax: +49 9342 808-0/-236 - E-Mail: info@brand.de - www.brand.de




